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Développement externalisé Clomnm e ro e

EOL Commerce a construit son image avec une certaine approche de son métier ; un projet d'entreprise reposant sur une démarche
clients tres forte, et sur une vision globale du marché.

Depuis sa création en 2004, de nombreux distributeurs ont fait appel a EOL Commerce, pour les assister dans le développement de
leurs réseaux.

Le développement externalisé : une mission globale...

+ Aide a la mise en place de la stratégie de développement de I'enseigne,

- Prospection directe et prospection terrain,

+ Analyse des offres des tiers,

+ Négociation juridique et financiére,

- Assistance client dans les différentes démarches et négociations nécessaires a la conclusion définitive d’une opération.

...et maitrisée

+ Un contrat défini dans le temps,

- Un secteur géographique d'intervention précis,

« Une méthodologie de reporting,

+ Une assistance juridique interne,

- Une communication sur le concept de I'enseigne (salons professionnels, presse spécialisée, site Internet...),
» Une rémunération forfaitaire unique.
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